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Company Profile
Presentation

Da dati complessi a campagne pubblicitarie vincenti: il futuro della crescita del tuo brand inizia qui.




2015

Fondata nel 2015 da Francesco
Pedone, /Eyes lavora nel
marketing adottando strategie

data-driven.

2021

L'anno in cui 7 Eyes ha

inaugurato la sua seconda

business unit.

S o o

u di noi

/ Eyes nasce dall'idea di voler mettere in connessione
diretta le aziende con i propri potenziali clienti,

siamo specializzati nella generazione di domanda sulle
principali piattaforme social.

Ascoltiamo con precisione le esigenze dei nostri clienti

per trasformarle in soluzioni pubblicitarie misurabili per il

loro business.

+10K

Sono le lead generate da 7eyes ogni mese in vari

segmenti di mercato, che dimostrano I'efficacia

delle nostre strategie data-driven nel raggiungere e
coinvolgere i target piu rilevanti.




Il nostro Team

Il nostro team e formato da esperti di
marketing online, che seguono e
ottimizzano le campagne di ogni cliente

per raggiungere gli obiettivi prefissati.

, . . Attualmente /7 Eyes collabora con oltre 15
Francesco Pedone Simone Castano Loris Innocenti

DIRETTORE GENERALE & CMO & NEW BUSINESS professionisti del settore.
PERFORMANCE MANAGER

CEO DI 7EYES

Simone Alessandrini Gianmarco Pandozi Daniele Papa Gianluca Cascella
RESP. PROGETTI DIGITALI RESP. MONETIZZAZIONE ADVERTISER & WEBMASTER IT MANAGER
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PR

Meta

Instagram

Tik Tok

Linkedin

IL SISTEMA DI 7 EYES

SVILUPPO TECH

Sviluppo
Wordpress

Sviluppo
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BUYING
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+6,7min  +120min

I Dati. Traffico Publisher Email Inviate al Mese
In Chiaro 14 +18 +15k

Country Database Volume di Lead
Operative Gestiti Generato




Le IN CUl
operiamo

Lead Generation

Il pregio della lead generation e di generare una lista di possibili
clienti realmente interessati con forte propensione all'acquisto del
prodotto o servizio offerto.

Brand Awareness

Le nostre campagne di Awareness godono di una sensibilita piu
elevata sulla stimolazione del ricordo attraverso i nostri studi di
visual marketing riportate nelle nostre campagne pubblicitarie.

Brand Positioning

Posizionare un nuovo prodotto all'interno della propria nicchia di
mercato € cosa estremamente importante e quindi da analizzare con
estrema serieta e competenza.

Qualification Funnel

Ove necessario sara organizzata una struttura automatica di mail detta
Funnel. Questo sistema permettera la distribuzione di materiale entry
level.



Progetti Digital di
Comunicazione &
Advertising

Content Marketing

Creiamo strategie e contenuti di valore per catturare il
pubblico target, indirizzandolo verso il sito web o le
piattaforme social del cliente. Questo aumenta
I'engagement e la fidelizzazione, migliorando le vendite e
garantendo una comunicazione efficace. Il successo e
assicurato da una pianificazione strategica accurata fin
dall'inizio.

UNITA DI BUSINESS

Advertising

Sviluppiamo campagne per intercettare potenziali
clienti e generare nuovi contatti commerciali,
diversificando la pubblicita su piu canali per ottenere il
miglior costo per lead. Monitoriamo e ottimizziamo
costantemente le campagne per raggiungere gli
obiettivi prefissati.



Content Marketing

Con guesto servizio riusciamo a ideare e creare delle
strategie e dei contenuti di valore,

distribuendoli nel modo corretto al fine di catturare |l
pubblico in target.

Azioni che portano quest'ultimo sul sito web o sulle
piattaforme social del cliente.

In questo modo si crea una relazione con il cliente,
aumentando I'Engagement e fidelizzandolo, al fine
di aumentare le vendite del proprio prodotto /
servizio e garantendo una corretta comunicazione.
Tutto questo e possibile grazie all'iniziale e corretta
pianificazione strategica.
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7 Eyes | Lead Generation

Agenzia di marketing

Aumentiamo il tuo business online 4§
M Team di esperti che collaborano

risultati concreti e tangibili.
Scopri i nostri servizi

(2? 7eyes.it e 1altro
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ConfidiSystema! - Vicini di Impresa
2.249 follower
15+ ®

Prosegue il nostro viaggio fra gli Imprenditori che ci
scelgono per realizzare progetti di ...vedi altro

T

STEFANO DELEO

Responsabile commerciale
Direttore tecnico DELEO s.r.l,




CONTENT MARKETING

TIMELINE

FASE 1 FASE 2 FASE 3 FASE 4 FASE 5 FASE 6

Analisi del cliente e  Individuazione target di  Definizione degli  Individuazione canali Ideazione e creazione dei  Report dei risultati
dei competitor riferimento obiettivi di divulgazione contenuti ottenuti



Advertising

Le campagne di advertising che mettiamo in atto sono costituite da una serie di messagqgi
pubblicitari coordinati, al fine di raggiungere un obiettivo mirato.
Progettiamo e gestiamo campagne pubblicitarie sulle principali piattaforme di advertising:

e Google Meta Instagram Linkedin
e Search Fan Base Fan Base Fan Base

e GDN Engagement Engagement Engagement
e YOoUuTube Lead Ads =F-ToWAYe [ Lead Generati
Traffico al Sito Traffico al Sito

Sviluppiamo campagne con lo scopo di intercettare potenziali clienti interessati ai prodotti /
servizi, con |'obiettivo di generare nuovi contatti commerciali per la crescita del business.

| a scelta di diversificare la pubblicita su piu canali deriva dalla volonta di intercettare
'‘utente in diversi momenti della giornata, ottenendo il miglior costo per lead.

n questo modo forniamo al nostro cliente anche un database di utenti in target.




Per il cliente Confidi Systema! operante nel settore finance

Abbiamo messo in atto una strategia di lead generation multi-channel

Focus

Le soluzioni pit vantaggiose per la
tua impresa

Nuova Sabatini

Nel 2024 I'agevolazione “Nuova Sabatini” &
stata rifinanziata con risorse pari a 100
milioni di euro: un‘opportunita da non
perdere per le PMI che vogliono potenziare il
proprio sviluppo investendo in beni
strumentali nuovi.

@ www.confidisystema.com

Strategia DEM

L’'obiettivo e stato quello di risvegliare un
database “Dormiente” per portarli alla conversione

+10k  +150 4,56

Mail Inviate Volume di Lead Click Through
Generato Rate

Strategia Social Media

Abbiamo migliorato I'awareness e realizzato creativita di grande
impatto, adottando strategie di targetizzazione look alike e in aree
geografiche in sviluppo territoriale.

Strategia Google

E' stata adottata una targetizzazione in-market e una
targetizzazione nelle aree geografiche con alta presenza di
sviluppo territoriale.



Per il Brand Almar operante nel settore dellHO.RE.CA

Abbiamo aumentato la sua autority nel mercato

Gluten Free
Lactose Free

Sana e Gustosa

+36k

Acquisti Solo
in Organico

Cacao 22/24
Antille Olandesi

+22K

Volume di Lead
Generato

1.5%

Tasso di
Conversione

Strategia di Social Lead Generation

Abbiamo creato un lead magnet di supporto, grafiche prodotto e
copy dedicati, verticalizzati per la vendita diretta, con innesto
CTA al carrello ben visibile.

Strategia SEO

Il cliente Almar aveva la necessita di diventare uno dei principali
player del mercato, quindi abbiamo lavorato in ottica SEO per
aumentare le vendite organiche.

Ristrutturazione E-commerce

E’' stato fatto un totale re-branding per posizionare il loro sito web
tra le prime posizione della SERP di Google.



Performance
Marketing

UNITA DI BUSINESS

Campaigns Publisher Network Tech Solution
( CPM ) (' Display - Native ) (' LandingPage )
( CPC ) ( Coupon ) ( MiniSize )
( CPL ) ( cashback ) (' HTMLDem )
( CPA ) ( Mrktg Conversazionale ) ( AP )
(' DrivetoStore ) ( Dem )




CASE STUDY DEM supermOney

Per il Brand Supermoney

La nostra strategia ha portato non solo ad un aumento delle leads ma anche a una conversione
efficace nel processo di comparazione delle offerte energetiche.

Strategia Adottata

() Supermoney Abbiamo ideato creativita mirate in occasione della conclusione
del mercato tutelato, focalizzandoci sulla generazione di

interesse per le offerte di energia disponibili.

Il cliente ha concluso, in media, una percentuale di contratti pari

al 10,9% nel mese di Gennaio.

Questo supera il target richiesto, che era del 9% di redemption.

Scopri le offerte di primavera

e passa al mercato libero.
Wk

o)\

Risparmia sulle bollette Luce e Gas grazie ad una consulenza personalizzata
Supermoney. Scopri le migliori offerte a te dedicate e passa subito al mercato
libero.

12% 943  758% 460% 109%

Retemption Volume di Lead C.R Medio Click through % da lead a
Media Generato rate contratto




CASE STUDY VOICEBOT Risol<i -fﬁtwm Reon

Settore Sovraindebitamento

Il cliente era gia propenso all'acquisto di lead da fornitori esterni, ma tutti quanti i fornitori avevano difficolta
a garantire volumi di approvvigionamento sufficientemente alti da permettere un lavoro continuativo per i
sales.

Strategia Adottata

In una fase iniziale le campagne sviluppate hanno riportato dei KPI buoni, ma che potevano essere migliorati;
per questo in collaborazione con il cliente e stato definito un nuovo messaggio promozionale che
targettizasse maggiormente gli utenti.

Da un’analisi delle campagne si e riscontrato che gli utenti maggiormente interessati al servizio e che poi
convertivano erano appartenenti ad uno specifico cluster di pubblico.

Queste ottimizzazioni hanno permesso di generare un volume costante di lead giornaliere con un tasso di
conversione superiore a quello iniziale.

+4000 | +18%

Lead Generate C.R Medio




CASE STUDY VOICEBOT COUNTRY SPAGNA

Settore Dentale

Il cliente necessitava di un nuovo canale pubblicitario che potesse generare nuovi volumi di richieste,
mantenendo al contempo un buona qualita di acquisizione.

Strategia Adottata

La campagna e stata commissionata al nostro team da un'altra agenzia media per un noto marchio nel
settore dentale.

Abbiamo sviluppato una campagna Voicebot basata su un database gestito da noi, creando un messaggio in
lingua madre e definendo un'offerta accattivante in accordo con il cliente.

Durante i primi trenta giorni, abbiamo ottimizzato la campagna analizzando gli orari di maggiore interesse e |
segmenti del database con la migliore risposta, migliorando cosi significativamente i dati di acquisizione gia
dal primo mese.

Abbiamo raggiunto una conversione del 19% dei nostri lead in clienti acquisiti, mantenendo stabilita e profitto
dal canale.

Il periodo della campagna si € esteso da febbraio a giugno.

+1000 +19%

Lead Generate Acquisizione Cliente




verisure

Verisure Argentina

Il cliente voleva espandere la sua rete di utenti in determinate zone del territorio argentino, aumentando di
conseguenza i preventivi richiesti.

Strategia Adottata

Abbiamo adottato una strategia di performance mensile sul raggiungimento d'una determinata percentuale di
bookings in base alla localita di provenienza dell'utente.

Il cliente ha raggiunto per una consultazione finale il 10-11% di utenti nelle zone raggiungibili. L'obiettivo
prefissato era tra I'8% ed il 10%.

| risultati ottenuti sono stati frutto d'una strategia di ottimizzazione e comunicazione costante con il cliente
che ci ha permesso di poter raggiungere il target prefissato in un arco di tempo molto ristretto.

+1100  +4,51%

Lead Generate C.R Medio




CASE STUDY AFFILIAZIONE "AIRA |

AIRA

Il cliente necessitava di acquisire nuovi utenti interessati al suo prodotto: pompe di calore.

.........

| Strategia Adottata

Per il cliente AIRA abbiamo svolto un’attivita di lead generation mirata
all’acquisizione di nuovi utenti interessati al prodotto del cliente.

La campagna avviata e multichannel: Dem + Native.

Il cliente desiderava focalizzarsi solo su alcune aree dell’ltalia, per
questo motivo gli invii rispettano la GEO e i Cap richiesti.

Una volta inviata la leads, il cliente si e occupato di contattare l'utente
al fine di prenotare un appuntamento e chiudere la vendita.

+187 98 +15 +3 0,5%

Lead Inviate Lead Validate Appuntamenti Vendite % da appuntamenti
schedulati schedulati alead validate

g ) K




RCS
Marketing

Il nostro servizio RCS offre una comunicazione innovativa, multimediale
e bidirezionale di grande impatto, ideale per le tue campagne di
marketing. Personalizza le conversazioni con Rich Media Content:
caroselli cliccabili, schede prodotto, video, GIF e f ile audio ottimizzano
I'engagement e aumentano le conversioni, fornendo una soluzione
scalabile adatta a qualsiasi esigenza aziendale.




| vantaggi degli RCS

Interazione
bidirezionale

/Eyes trasforma le
interazioni cliente
tramite chat in sessioni
dinamiche di domanda
e risposta, sfruttando
funzionalita interattive
come pulsanti risposta,
per una comunicazione
piu diretta e
coinvolgente.

Contenuti
multimediali

/Eyes arricchisce le
conversazioni con
contenuti multimediali
personalizzabili, come
caroselli di immagini
cliccabili, schede
dettagliate dei
prodotti, video, GIF e
file audio, offrendo
un‘esperienza utente
piu coinvolgente e

visivamente stimolante.

Automazione
avanzata

La piattaforma di 7Eyes
integra i messaggi RCS
in flussi automatizzati
attraverso l'utilizzo di
tecnologie avanzate
come il nostro chatbot
e la piattaforma di
marketing integrata,
per una gestione
efficiente e senza
sforzo delle
comunicazioni cliente.



| vantaggi degli RCS rispetto all'SMS

b
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mittente certificato con spunta blu
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contenuti multimediali
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CASE STUDY RCS

GDO .
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Sfrutta i messaggi RCS per intensificare il legame tra il tuo G Tk, NI
brand e i tuoi clienti, implementando sondaggi interattivi e
raccolte di recensioni immediatamente dopo gli acquisti.
Questo approccio non solo migliora I'engagement dei
clienti, ma fornisce anche al tuo brand dati preziosi sulla

soddisfazione dei clienti e sulle loro esperienze di

Burvay
acquisto. Ad esempio, dopo una consegna di spesa a Valuta b tisa sxperiamza son nol
domicilio, i clienti possono facilmente valutare la loro s

esperienza direttamente tramite un messaggio RCS, @ Guanto valud da 125 la hu
consentendo di dare un punteggio o di scrivere una = Golivery? ivia 1 s risposta
recensione in modo semplice e immediato. Questa

strategia di feedback rapido ti aiuta a migliorare
continuamente i servizi in base alle preferenze dei clienti,
aumentando la fidelizzazione.




CASE STUDY RCS

Logistica e Trasporto

Con il servizio RCS si rivoluziona il settore della
logistica e del trasporto migliorando
significativamente I'esperienza cliente. Potrai
offrire una comunicazione tempestiva per il
tracciamento delle spedizioni e la modifica delle
tempistiche o dei dettagli di consegna, attraverso
messaggi RCS immediati. Questo sistema non solo
aumenta la soddisfazione del cliente, ma riduce
anche il tempo necessario per gestire richieste
complesse, garantendo un contatto costante e
rassicurante con il cliente dall'inizio alla fine del
processo.
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CASE STUDY RCS

E-Commerce e Retail

Utilizza i messaggi RCS per creare un canale
comunicativo efficace che promuove offerte
speciali ai clienti piu fedeli attraverso un
programma di f idelizzazione avanzato. Le
funzionalita interattive dei messaggi RCS
aumentano sia i tassi di apertura che di clic,
trasformando ogni comunicazione in
un’opportunita di vendita diretta. Ad esempio, i
clienti possono ricevere offerte esclusive e
interagire direttamente per completare acquisti o
per scaricare l'applicazione aziendale, tutto tramite
messaggi RCS.
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| Nostri
Contatti

Indirizzo

Via Brera, 9
Cornaredo (MIl) 20007

Email
info@7eyes.it

Website

WWWw.7eyes.it
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DEMAND GENERATION COMPANY



